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W2P pro TRUE~
PRESS 344

Spo!eclmst 'SCREEN spolu-
pracuje se spole¢nosti Hif-
lex. Screen bude vyuZivat
portalu Web-to-Print od Hif-

Slre Pagus Colory

Custom Format

4

lexu k zadévéni zakazek pro
ofsetovy tiskovy stroj Screen
Truepress 344, Aplikace na

portdle se jmenuje Screen

WebTruePress.

www.webtruepress.com

QuarkXPfe:s:s
Upgradujte
véas!

Méte QUARKXPRESS 3, 4
nebo 57 Upgradujte vcas!
Posledni $ance na vyhodny
upgrade. Upgrade ze vSech
verzi za stejnou cenu jiz jen
do 30. srpna 2009,

Aktuélnfverze QuarkXPress

8 CZ piichézi s novym, mo-

dernfm designem aplikace
a zjednodusenou paletou
‘néstroji.

Spoleénost Quentin jli tra-

diéné pridavd k programu

sadu doplnki XT Set. Kro-

mezer® rozSifujeme stavaji-
ci XT Set pro QuarkXPress
8 o tfi zbrusu nové dopli-
ky: importni filtry pro MS
WORD 2007/2008 a Open
Office a doplnék pro snadné

vklédén{ textu do aktudlni-

 ho stylu odstavee Paste and
Match Style,
; ' www.quark.cz

‘Nové moznosti
dokoncovani

Spoleénost Xerox rozsiruje
nabidku mozZnosti dokonto-
vacich operaci u produkéni-
ho systému 700 Digital Co-
lor Press a rodiny produktii
4112/4127. 8 vylepSenimi
mohou poskytovatelé tisku
rozéifit svoji nabidku pro-
fesiondlné dokon¢ovanych
aplikaci, jako jsou manuély,
kalenddfFe ¢i broZury, a tim
ziskat dalsf zdroje pi{jmi.
Mezi nové moduly, které
roz§ifuji vlastnosti pfi do-
koncovani tiskovin patfi
Integrovany modul Xerox
SquareFold Trimmer, ktery
ohybé a ofeziva obalku, vy-
sledkem jsou profesiondlné
vyhliZejici brozury a manu-
aly. Modul GBC Advanced-
Punch zase nabizi Sirokou
skalu dérovacich styli pro
tvorbu dokumenti, které
tak jsou pfipravené pro pro-
fesiondlni mechanickou vaz-
bu. Tim se automatizuje tisk,
zakldddni a dérovani, coz
fetii cas, maximalizuje pro-
duktivitu a snizuje naklady.
FreeFlow Print Server versi-
on 7 svymi néstroji generuje
pii tisku ochranné/bezpec-
nostni prvky.
V systému Xerox 700 Digl-
tal Color Press podporuje
vice dokontovacich modu-
i za sebou, ¢imzZ se zvySuje
funkénost a flexibilita sys-
tému.

WWw. xerox.cz

Posiond

Jsme pFipraveni na dobu, ktera neni jednoducha

Rozhovor: Na mezinarodnim veletrhu EmbaxPrint 2009 jsme poZadali o rozhovor Jana Pachmana, generalniho
Feditele spole€nosti Océ-Ceska republika, s. r. o.

EW Jaké jste realizovali zmény
ve spoleénosti od posledniho

EmbaxPrintu 2007?
V priibéhu EmbaxPrintu 2007
jsme nastartovali ,tranzit-

ni* proces nasi spoleénosti.
A mohu Fici, Ze to byl opravdu
§tastny krok. Océ pusobi na
uzemi Ceské a Slovenské repub-
liky prostrednictvim pfimého
zastoupeni od roku 1991, Jsme
zroven soucdsti rodiny podni-
kit Océ, ktera mé za sebou vice
jak 130 uspésnych let fungo-
véni. Pravé v poslednich trech
letech nastaly v nasi lokdlnf
spolecnosti vyznamné zmény.
Vzhledem k dynamice rozvoje
a celkovému ristu organizace
jsme museli zménit vlastni fun-
govéani. V ramci managementu
firmy jsme se shodli na tom, Ze
nenf jiz udrzitelny interni stav,
kdy funguji principy rodinné
fizené spoleénosti a chybi vice
procesniho a systémového pii-
stupu. Hlavnim motivem byl
jasnéjsi, rychlejsi a flexibilnéjsi
piistup kzdkaznikim. Stav, kdy
vice jak 390 zaméstnanci nemé
jasné kompetence a stanovené
role, prinésel jiZ mnoho potizi.
Prosli jsme tedy zajimavym, ale
ndro¢nym obdobim od nastave-
ni principt ISO procesii, SOX
regulaci, zmény interni struk-
tury organizace a v neposledni
fadé i zmény ¢lenti vrcholového
vedeni spoleénosti.

Océ je globdlné fizeno v ram-
ci SBU (Strategic Business Unit)
a i v tomto obdobi na nadna-

v ramei vyvoje svétové a doma-
ci ekonomiky,

Nase tfi primarni HW + SW
divize maji velmi novatorské
produkty pro kli¢ové trzni seg-
menty, tedy pro kanceldiské
prostfedi, projektanty, repro-
grafické centra ¢i komeréni tis-
kate. Aktudlni §ife nabizenych
produktii Océ, doplnéna vyrob-
ky od nasich vyrobnich doda-
vatelii Konica Minolta ¢i Fuji,
je opravdu rozsdhld a ve své
oblasti podnikani jedineéné. Ve

a program s nas$im ,dvornim"
partnerem UniCredit Leasing,
ktery pro vSechny strany davi
jistotu v rdmei partnerstvi,

B Miizete zhodnotit
soucasnou situaci na trhu?
Jednoznaéné musim tici, Ze po-
tencidlnich zdkazniki je méné
a kvantita prilezitosti prodat
novy HW ¢éi SW se vytraci,
Drive jsme méli tydné otevie-
no 15 az 20 novych obchod-
nich pripadd, dnes tomu tak

spojeni se stylem prodeje Océ
- primy kontakt s koncovymi
uzivateli, jde aktudlné o velmi
udernou a zajimavou sflu, Nasi
klicovi zdkazniciv oblastech au-
tomobilového priimyslu, staveb-
nictvi, profesiondlnich tiskait
a copyshopti se o tom kazdy den
piresvédéuji. Vezméme si napii-
klad nové aktivity Océ v dnes-
ni slozité dobé _pro ziskévéni

dirovni probéhly zmény.  tvérdi u malfch a s

Standardizovala se organizacni
struktura v rdmei vSech 32 za-
stoupeni po celém svété,

Dnes miizeme fici, Ze jsme
omladili, zrychlili sami sebe,
zkvalitnili se a sou¢asnéd dyna-
mika organizace je perspekti-
vou do budoucna, Nyni jsme
spoleénosti, kterd je stabilni,
stojici na pevnych zikladech
fungovéni étyf zdkladnich ob-
chodnich divizi a tymu lidi,
ktefi chtéji. A to i pres fakt,
Ze jsme na poéatku roku 2007
netusili, co nds opravdu ¢eka

Tiskarna je vyrohni

dohondeni ze str. 1

uvérovych standardii. Obecné
toplatijak pro velké aspolehlivé
firmy, tak i pro stfedni podniky.
Do budoucna se Gvérova situa-
ce md spise zhorSovat a tivéry
se budou postupné zdraZovat.
Pokud banky nezméni sviij
piistup ke klientiim, pak timto
zhorsujicim se ekonomickym
vyhledem budou trpét vichni,
zvl4§té pak malé a stiedni pod-
niky v podobé nedostateéného
kapitdlu potfebného pro dalsi
investice a rozvoj podniki.

Jak snizit naklady?

Na vys§e uvedené hrozby navé-
zal dalsf blok pfednédsek v pozi-
tivnim duchu a nastinil nékolik
cest, jak preckat a ozdravit sou-
¢asny ekonomicky stav.

Prvni cestou by mohlo byt
sniZzovani nékladli v tiskdrné,
Uloha snizovat naklady je tézka
a komplikovand a k tispé§nému
zvladnuti této dlohy je nutno za-

rem, které potiebuji pro nékup
novych technologii zabezpecit
financovéni pies finanéni insti-
tuce, Stali jsme pied rozhodnu-
tim, jak pomoci témto firmém.
Vzhledem k tomu, Ze nase orga-
nizace je zajimavym partnerem
pro finanéni instituce a méme
tedy dobrou pozici pro pomoc
pri ziskéni finanénich prostred-
kit od bank pro financovani no-
vych technologif, vstoupili jsme
aktivné do téchto diskusi jako
zaruka financovani, Vytvori-
li jsme i specidlni podminky

sahovat do stavajicich poradki
a ménit je. Jinak se k uspéchu
nedostaneme. VSechny zmény

»Chceme a budeme pokra-

tovat v podpofe klientd pFi
realizaci jejich investi€énich
projekti do novych techno-
logii*

Jan Pachman
Generdlni Feditel
0Océ-Ceska republika, s.r. 0.

rozhodné neni. V nékterych
segmentech se poptavky po
novych investicich opravdu za-
stavily, naptiklad stavebnictvi,
realitni trh nebo primyslova
vyroba a v ostatnich odvétvich
poklesla poptdvka témér na
polovinu. Z tohoto pohledu je
pocet potenciondlnich piipa-
dit mnohem mensi. Na druhou
stranu se nyni objevuji ¢
ni piipady, které jsou hutn
a vet§i. Pri téchto obchodech
se mnohem castéji setkdvame
s konkurenci a rozhodujicim
faktorem pfi rozhodovini
o ndkupu reseni je vySe ceny
a zdruky dodavatele. Océ z to-
hoto pohledu vychézi dobre,
tuspésnost je vice jak 50%. Stale
silnéj§im trZnim trendem je
oblast outsourcingu dokumen-
taénich ¢innosti - od spravy
tiskového prostfed{ pres perso-
ndlni zabezpedeni, archivaci,
vytéZovani a ukladanf dat az
po celkové Fizeni DMS.

provoz

zkracovani sefizovacich Cast,
v oblasti transportu a v oblasti
energie, Ve viech téchto oblas-

Pozorni posiuchacikenference PRINTfﬁhun 2009.

muZeme realizovat na zéklade
provedenych analyz v oblasti
organizace provozu, personalnf
oblasti, nakladl u papiru a ji-
nych potiskovanych materidl,
v oblasti techniky a technologie,

tech je mozné udélat zmény,
které povedou k diléim tispordm
a snizovani ndkladi. Béhem
zpracovani analyz jednotlivych

'oblasti je potieba neustdle ho-

vofit s lidmi pracujicimi v jed-

Jaké byly
a jsou cile a uspéchy Océ?
Prvnim cilem spoleénosti
bylo a stale je ,byt jednodus-
81 smérem sami k sobé a tim
i k zdkaznikm®, tzn. Gprava
interni struktury. Za posledni
¢tyfi roky jsme narostli o vice
jak 240 zaméstnanci a tim do-
§lo k velkfym zméndm v nasi
organizaci. Rast persondlu je
dén piredevsim néarustem divi-
ze sluzeb (Océ Business Servi-
ces). Druhym cilem spole¢nosti
bylo vratit Océ ,evropskou kul-
turni tvaf* a nezapomenout na
vlastni kofeny, tedy evropsky
pristup k zdkaznikovi. Tietim
cilem bylo ,vytvoreni ispésné-
ho a loajdlniho tymu", Z tohoto
pohledu mame dobré produk-
ty a nastartovany motivovany
tym, tedy organizaci pfiprave-
nou plnit potieby zakazniki.
Krétce k obchodnim tspé-
chiim v uplynulé dobé. Mezi
klicové obchodni spéchy
jisté patii projekt CEZ, ktery
nds posouvd do jiné dimenze
v oblasti sluzeb a vyznamné
napoméhd k zdravému rustu
spole¢nosti. K dalsim uspé-
chiim urcité patii projekt Océ
Reco Centrum - digitalni zpra-
covani dokument a vytézova-
ni dat. Se zahraniénim klien-
tem/partnerem v oblasti IT,
spoleénosti CSC Deutschland,
jsme nastartovali tento pro-
jekt, ' zainvestovali jsme do
technologii a nakoupili lidské

. zdroje, V.soutasné dobé méme -
““fym o vice jak sto lidech a ti

pracuji ve dvousménném pro-
vozu. Ve stredisku jiz realizu-
jeme zakézky jak ze zahranici
(CSC, Hertz), tak také v ramci
CR (PRE, CSOB, Carrier, Sie-
mens). Mezi obchodni uspéchy
radime v posledni dobé velmi
uspésné prodeje Océ TDS700,
Océ ColorWave 600 ¢i Fadu
produkti Arizona pro oblast
signmakingu. Za opravdové
vrcholy obchodnich dspéchii
povazujeme prodej Océ Jet-
Stream produktl, které jsou
unikdtem a tvofi novou di-

notlivych oblastech a na zakla-
dé jejich zkuSenosti a zdroven
s provedenou finanéni analyzou
mizeme postupné zavadét zmeé-
ny. Nékdy zavedeni zmén bude
jednoduché, nékdy to plijde hiife

a piedeviim v oblasti personalni
to miize hodné bolet. Ale tiskar-
na je vyrobni provoz a ne zadné
socidlni zafizeni.

Dalsi cestou je zavedeni systé-
mu na fizeni provozu a nasledné

menzi podnikdni v oblasti pro-
dukéniho tisku.

Co pripravuje

Océ pro klienty v nejblizsi dobé?

Nelekdme nic prevratného
a vzhledem k nastavené komu-
nikaci s klienty z posledni doby
chceme a budeme pokracovat
v jejich podpofe pfi realizaci in-
vestiénich projektd do novych
technologii. Pfipravujeme mar-
ketingové aktivity, jak pro ob-
last novych produkti a sluzeb,
taki pro vlastni zdstupce zékaz-
nikii formou rtiznych seminé-
i1t a workshopii. Jednou z tako-
vych akei byla nase prezentace
v ramci veletrhu EmbaxPrint
2009. Vybrali jsme koncept
,Océ home of color*, tedy ,,v bar-
vé jako doma®, Zaroven s hlav-
nim poselstvim ,Océ - mij 54-
lek kéivy* hodnotime jako velmi
zajimavou ideu. Stdnek, insta-
lovana feSeni i program byly
funkénimi celky, které oslovily
pozvané tucastniky, a zaroven
nés pozitivné piekvapily redl-
nym zdjmem,

Jaké jsou pldany a vize spo-
lecnosti Océ do budoucna?

Océ dlouhodobé investuje dovy-
voje, coz je vidét na neustdlém
rozSifovani a zdokonalovani
jednotlivych produktovych fad.
Dale to jsou investice do sluzeb,
které se také rozsifuji a zlepsujf
na zédkladé nasich zkuSenosti
i zkuSenost{ klientl. Rozvoj ob-
prostfednictvim nabidky Océ
Reco Centrum je strategickym
smérem a to nejen v ramei Océ
podnikéni v Ceské a Sloven-
ské republice, ale i v ramci celé
Evropy. Neméné smélé plany
méme v prodeji hardware pro
technickou dokumentaci, ale
i v oblasti display graphics, kde
chceme byt vidéi spolecnosti
v prodeji UV technologii.

Dékujeme za rozhovor.
=arn=-

propojeni tohoto systému s eko-
nomickym systémem tiskarny.
Zavedeni uvedenych systémii je
nédrocéné a bolestivé, ale po tispés-
né instalaci na tom vydélaji
vsichni pocinaje vedenim a kon-
¢e obsluhou tiskovych a dokon-
¢ovacich zafizen{, Tyto systémy
prindseji majitelim okamzitou
informaci o stavu a ekonomice
zakdzky, odhaluji slaba vyrob-
ni mista v procesu zakazky jak
z pohledu pouzitych technolo-
gif, tak i z pohledu produktivity
obsluhy. Pracovnici vyuzivaji
systém v podobé prednastaveni
strojii a vyrobnich procesi, ¢imz
dochdzi ke zkracovani piiprav-
nych a vyrobnich ¢ash a tim ke
zvysovani produktivity.

Zaveér

Z pohledu posluchace vidime
budoucnost konference PRINT-
forum piedevsim v diskuzi nad
vizemi ¢éi jednim tématem a ne
v produktovych prednaskach
dodavatelii, které na letosni
konferenci bohuzel prevladaly.

=arn-




